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KRISNONI. S200110033. THE EXPRESSION OF REQUEST 
STRATEGY FOUND IN INCEPTION MOVIE: A PRAGMATIC 
STUDY. Thesis. Muhammadiyah University of Surakarta 2013. 
 
This research aims to investigate the following questions: (1) to 
identify the types of request strategies uttered by all the characters in 
Inception movie (2) to describe the pragmalinguistic forms uttered by all 
the characters in Inception movie, and (3) to find out the politeness 
strategy used by the all characters in Inception movie. 
 This research is a descriptive qualitative method. The data of this 
research are the excerpts of conversation which are produced by all the 
characters with the other containing request strategy in Inception movie. 
The collected data are analyzed by determining the type of request strategy 
in each utterance based on Trosborg’s theory. Then, the data are 
determined its forms of pragmalinguistics based on Kasper’s theory. 
Finally, the degree of politeness is used by all the characters which it is 
determined using the measurement of politeness strategy based on Brown 
and Levinson’s theory. The last, conclusion is drawn.  
The results of the study show that, 1) there are four types of request 
strategies which are used by all the characters in Inception movie. Those 
are indirect request, conventionally indirect request (hearer-oriented 
condition), conventionally indirect request (speaker-based condition), and 
direct request. This is one of four types of request strategies is frequently 
used. That is direct request found in 48 excerpts in which the obtained 
request data from Inception movie is 106 excerpts. 2) There are two forms 
of pragmalinguistics which are applied in internal modification (syntactic 
downgraders, lexical/phrasal downgraders, and upgraders) and external 
modification. 3) Furthermore, the result shows all the characters of 
Inception movie followed the measurement of politeness strategy to 
determine the types of politeness strategy. The greatest amount of 
politeness strategy which is used by all the characters is bald-on record 
that is 72 cases. 
Based on the description above, the writer gets three conclusions as 
follows: firstly, in general, direct request is mostly used by all the 
characters based on request strategy. Secondly, in general, external 
modification is frequently used by all the characters based on 
pragmalinguistics forms. Thirdly, in general, bald on-record is frequently 
used by all the characters based on politeness strategy. 
 
Key words: Pragmatics, Request, Request strategy, pragmalinguistics 







KRISNONI. S200110033. STRATEGI UNGKAPAN PERMINTAAN 
DITEMUKAN DI FILM INCEPTION: KAJIAN PRAGMATIK. Tesis. 
Universitas Muhammadiyah Surakarta 2013. 
 
Penelitian ini bertujuan untuk menyelidiki pertanyaan-pertanyaan berikut: 
(1) untuk mengidentifikasi jenis strategi permintaan yang diucapkan oleh semua 
tokoh dalam film Inception (2) mendeskripsikan bentuk pragmalinguistic 
diucapkan oleh semua tokoh dalam film Inception, dan (3) untuk menemukan 
strategi kesantunan yang digunakan oleh semua tokoh dalam film Inception.  
Penelitian ini adalah metode deskriptif kualitatif. Data penelitian ini adalah 
kutipan percakapan yang diproduksi oleh semua tokoh dengan strategi permintaan 
lain yang terkandung dalam film Inception. Data yang dikumpulkan dianalisis 
dengan menentukan jenis strategi permintaan di setiap ucapan berdasarkan teori 
Trosborg. Kemudian, data macam-macam pragmalinguistik dari permintaan 
berdasarkan teori Kasper. Yang terakhir, tingkat kesopanan digunakan oleh semua 
tokoh yang ditentukan dengan menggunakan pengukuran strategi kesantunan 
berdasarkan teori Brown and Levinson. Terakhir, kesimpulan diambil. 
Hasil penelitian menunjukkan bahwa, 1) ada empat jenis strategi 
permintaan yang digunakan oleh semua tokoh dalam film Inception. Empat jenis 
strategi itu yaitu permintaan tidak langsung, permintaan konvensional tidak 
langsung (pendengar mengorientasikan kondisi), permintaan konvensional tidak 
langsung (kondisi berdasakan pembicara), dan permintaan langsung. Ini adalah 
salah satu dari empat jenis strategi permintaan yang sering digunakan. Itu adalah 
permintaan langsung sebanyak 48 kutipan dimana data permintaan yang diperoleh 
dari film Inception dari 106 kutipan. 2) Ada dua bentuk pragmalinguistik yang 
diterapkan dalam internal modifikasi (sintaktik downgraders, leksikal/ phrasal 
downgraders, dan upgraders) dan eksternal modifikasi. 3) Selanjutnya, hasilnya 
menunjukkan semua tokoh film Inception mengikuti pengukuran strategi 
kesantunan untuk emnunjukkan jenis strategi kesantunan. Jumlah terbesar dari 
strategi kesantunan yang digunakan oleh semua tokoh adalah bald-on record 
sebanyak 72 kasus. 
Berdasarkan uraian diatas, penulis mendapatkan tiga kesimpulan sebagai 
berikut: pertama, secara umu, permintaan langsng banyak digunakan oleh semua 
tokoh yang didasarkan pada strategi permintaan. Kedua, secara umum, eksternal 
modifikasi sering digunakan oleh semua tokoh berdasarkan bentukk 
pragmalinguistik. Ketiga, secara umum, bald-on record sering digunakan oleh 
semua tokoh berdasarkan strategi kesantunan. 
 
Kata kunci: Pragmatik, Permintaan, Strategi Permintaan, Bentuk 
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